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İş Kültürü

Nijerya'da iş ilişkilerinde yüz yüze toplantı yapılması beklenmektedir. Bunun mümkün olmaması halinde
Nijeryalılar telefonla konuşmayı tercih ederler.
Nijeryalılar dakik olmamalarıyla bilinmektedir, bu nedenle yapılacak toplantılar öncesinde toplantı gününe yakın
tarihte toplantı saatinin tekrar hatırlatılmasında fayda görülmektedir.
Toplantı sürelerine bağlılık zayıftır. Görüşmenin tahmin edilenden uzun süreceği değerlendirilmelidir.
Nijeryalılar tanıdıkları ve güvendikleri insanlarla iş yapmak isterler. Ortak tanıdıklar bulunması iş yapmayı
kolaylaştırır. Nijerya’da etkili insanları tanımak yasal prosedürleri bilmekten çok daha önemlidir.
Nijerya’daki görüşmelerde memnuniyetin karşı tarafa gösterilmesi adına yardımcı/aracı olanlara küçük bir
hediye verilmesi olağan karşılanır.

Pazarda Dikkat Edilmesi Gereken Hususlar

Ülkede düzenlenen fuarlara ziyaret veya katılımcı olarak iştirak edilmesi,
İlk aşamada yatırım düşünülmeden önce ticaret yapılarak ticaret kültürünün tecrübe edilmesi,
Ürün/mal gönderimi yapılmadan gerekli sertifikaların (NAFDAC,SON) uygunluğunun araştırılması ve
sertifikasyon sürecinin tamamlanması,
Nijerya’daki firmaların güvenilirliğinin Ticaret Müşavirliği kanalı ile sorgulanması,
Ticarette ilk etapta %100 olarak nakit ödemenin alınması.

Diğer Hususlar

Başlıca Hedef Bölgeler: Lagos, Kano, Abuja
Güvenlik: Ülkenin kuzey kesimlerinde terör eylemleri, güneyin bazı bölgelerinde ise çete yapılanması, adam
kaçırma gibi durumlara rastlanabilmekte, büyük Eyaletlerde herhangi bir sıkıntı bulunmamaktadır.
Lojistik: Ülke genelinde karayolu taşımacılığı yaygın olup güvenlik sorunları barındırmaktadır.
Dağıtım Kanalları: Ürün ve işin niteliğine göre değişiklik gösterebilir. Geleneksel satış kanalları kullanılabileceği
gibi e-ticarette ülkede gelişim göstermektedir.
Reklam ve Pazarlama: Sosyal medyanın reklam açısından kullanılması ve ülkede birim açılması iş yapmayı
kolaylaştıracaktır.

      Kaynak: Abuja Ticaret Müşavirliği Nijerya Pazarına Giriş Ülke Sunumu

Nijerya Pazarına Giriş

GENEL BİLGİLER 
         

Başkent: Abuja
Resmi dil: İngilizce

Yüz ölçümü: 923.770 km² 
Nüfus: 227.71 (IMF, 2024 Tahmini) 

EKONOMİK BİLGİLER 
         

Para Birimi: Naira
GSYİH: 252.738 Milyon $ (IMF, 2024 Tahmini)
Kişi Başı GSYİH: 1.110 $ (IMF, 2024 Tahmini)
Büyüme Oranı (%): 3,34 (IMF, 2024 Tahmini) 

İşsizlik Oranı: % 5,3 (NBS, 2024 1. Çeyrek)

NİJERYA BİLGİ  NOTU

https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta
https://www.ticaret.gov.tr/dis-iliskiler/brexit-ve-birlesik-krallik-sta


İthalat Verileri

BECOWAS üyesi olan Nijerya, 11 Nisan 2015'ten itibaren beri, yeni ECOWAS Ortak Dış Tarifesini (Common
External Tariff - CET) uygulamaktadır. Tarifeler, ECOWAS dışındaki tüm ülkeler için eşittir. Uygulanan tarifeler 5
gruptan oluşmaktadır. Gümrük tarifeleri;

- Gerekli ilaçlar ve sermaye mallarında %0,
- Hammadde %5,
- Ara mallarda %10,
- Nihai ürünlerde %20,
- Ekonomik kalkınmada kullanılan belirli stratejik sektörler için %35 olarak uygulanmaktadır.

Buna karşılık, Nijerya Hükümeti belirlenen oranları değiştirme ve artırma yetkisine sahip olmakla birlikte azami
oranın %70’i geçemeyeceği ECOWAS bünyesinde karara bağlanmıştır.

Kapsamlı CET listesi şu adreste bulunabilir: https://customs.gov.ng/?page_id=3127

Türkiye - Nijerya İkili Ticaret Verileri

İkili Ticaret Anlaşmaları:

2011 yılında , Yatırımların Karşılıklı Teşviki ve Korunması (YKTK) Anlaşması imzalanmıştır. Türkiye onay
sürecini tamamlamıştır. Nijerya açısından anlaşmanın yeniden revize edilmesi gündeme gelmiştir.
Çifte Vergilendirmeyi Önleme Anlaşması (ÇVÖA), 20 Ekim 2021 tarihinde Abuja’da imzalanmış; ancak, henüz
yürürlüğe girmemiştir.
Gümrük Konularında Karşılıklı İdari Yardım Mutabakat Zaptı (KİYA) Anlaşması imzalanması ile ülkemizle
hem Nijerya hem ECOWAS arasında STA kurulmasına ilişkin müzakereler devam etmektedir.

Kaynak: Abuja Ticaret Müşavirliği Nijerya Pazarına Giriş Ülke Sunumu

NİJERYA BİLGİ  NOTU



Nijerya pazarına giriş çalışmalarınızda faydalı olacağı düşüncesiyle, ülkemiz ile ikili ticari ilişkileri ve iş ilişkilerinde
dikkat edilmesi gereken hususlar hakkında çeşitli bilgilerin yer aldığı ve Nijerya'daki firma ve iş birliği kuruluşları
bilgilerine ulaşabileceğiniz bağlantılar ve bilgiler aşağıda sunulmuştur.

Müşavirlik ile yapılan görüşmelerde, Nijerya’da ticari ilişkilerinizi geliştirmek amacıyla ilk kez temasa geçeceğiniz
firmalarla bağlayıcı iş bağlantıları kurmadan önce, bu firmalar hakkında durum tespit incelemesi
yapmanız/yaptırmanızın, ilgili ürün/sektör için geçerli kuralları araştırmanızın, gerekli teminat/ödemeyi almadan mal
teslimatı yapmamanızın ve bağlı bulunduğunuz İhracatçı Birlikleri ile temasta olmanızın önemli olduğu
vurgulanmaktadır.

Firma Bilgilerine Ulaşım

Firma bilgilerini https://search.cac.gov.ng/home internet sitesinden firma unvan veya sicil numarası girerek kontrol
edebilirsiniz.

B2B - İkili İş Görüşme Ayarlayan Firmalar

Nijerya - Abuja Ticaret Müşavirliğinde kayıtlı B2B-İkili İş Görüşmeleri, halkla ilişkiler hizmetleri sunan firma listesi
için müşavire danışın uygulaması (https://musaviredanisin.ticaret.gov.tr) üzerinden talepte bulunabilirsiniz.

Meslek Kuruluşları - Ticaret Odaları

Nijerya’daki ticaret ve sanayi odalarının iletişim bilgilerini aşağıdaki link aracılığıyla elde edebilirsiniz:
https://yukle.ttso.org.tr/dosyalar/nijerya_ticaret_odalari_db_6707bba2b7603.pdf

Fuarlar
Fuarlar için aşağıdaki internet sitelerini kontrol edebilirsiniz:

https://www.eventseye.com/fairs/c1_trade-shows_nigeria.html

https://www.jetro.go.jp/en/database/j-messe/country/africa/ng/

https://10times.com/nigeria/tradeshows

Yatırım İlişkileri

TCMB verilerine göre 2021 yılı itibarıyla yurtdışından Türkiye'ye gelen toplam doğrudan yatırım stokunda
Nijerya'nın önemli bir payı bulunmaktadır. Nijerya, Türkiye ile güçlü ticaret ilişkileri geliştirmekte olup, enerji ve
inşaat sektörlerinde yatırım fırsatları sunmaktadır.

Ticaret Bakanlığı'nın Nijerya ile ilgili ticari ilişkilerde dikkat edilmesi gereken hususlar, pazar bilgileri, istatistik ve
diğer güncel bilgileri için https://ticaret.gov.tr/yurtdisi-teskilati/afrika/nijerya/genel-bilgiler adresini ziyaret
edebilirsiniz.
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Ticaret Bakanlığı Nijerya Hakkında
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Nijerya Güçlü ve Zayıf Yönleri
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GÜÇLÜ YÖNLER

Afrika’nın en büyük ekonomisi
ECOWAS pazarına hakimlik
Bölgesel merkez niteliğinde olması
Petrol ve doğalgaz rezervleri
Tarım ürünleri ve hammadde yelpazesinin çok
olması
Ucuz iş gücü
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ZAYIF YÖNLER

Petrol fiyatları karşısında kırılganlık
Gümrüklerdeki operasyon hızının yavaş olması
Altyapıda yaşanan zorluklar
Nitelikli eleman eksikliği
Serbest kur ve resmi kur arasındaki farkın
belirsizlik yaratabilmesi
Enerji arzının etkin sağlanamaması

FIRSATLAR

Türk ürünlerine güven ve kalite algısı
Çin ürünlerini terk etme düşüncesi
Coğrafi yakınlık
Türkiye, Avrupa’ya açılan kapı
Hafif ve orta sanayi teknoloji ürünlere ihtiyaç
İnşaat, enerji, tarım ve altyapı sektörlerinde
yatırıma ihtiyaç duyulması

TEHDİTLER
Bütçe ödemelerinde zorluk yaşanması
Bankacılık ödemelerinde döviz sıkıntısı
Güvenlik tehlikesi
Salgın hastalıklar
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Nijerya Dış Ticaret 
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Nijerya Dış Ticaret 
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Türkiye ile Dış Ticaret 
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Kaynaklar:
Nijerya Abuja Ticaret Müşavirliği Sunumları
Ticaret Bakanlığı Nijerya Ülke Profili Raporu

Nijerya Abuja Müşavirliği ile Elektronik Sohbet


